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Reproduit avec la permission de : Spear,BB, Health-Chiazzi, M, Huff, J. 

Clinical application of pharmacogenetics. Trneds in Molecular Medicine, 

2001;7(5):201-204. 

Source : Raymond James Research
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Roberto Magnatantini, CFA
Gérant de portefeuille 
senior 

À propos des stratégies de DECALIA 
exposées dans la thématique abordée :

• DECALIA Silver Generation est une
stratégie thématique qui investit dans des
entreprises qui bénéficieront
structurellement de la tendance à la
longévité. Cette stratégie vise à saisir des
opportunités sur l’ensemble de la chaîne
de valeur de la longévité : les acteurs de la
consommation, les acteurs de l’espérance
de vie et les entreprises de transformation.

• DECALIA Sustainable SOCIETY est une
stratégie multithématique qui investit dans
les 7 thèmes (Sécurité, O2 & Écologie,
Cloud & Numérisation, Industrie 5,0,
Seniors & Bien-être, Tech Med, Jeune
Génération) qui façonneront la société de
demain. Les thèmes Seniors & Bien-être et
Tech Med représentent actuellement 22 %
du fonds.

• Ces deux stratégies sont gérées par une
équipe de gestion expérimentée.
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Iana Perova, 
Analyste actions 

Fondée à Genève en 2014, DECALIA se spécialise dans la gestion privée et la gestion d’actifs pour les
particuliers et les institutionnels. Avec plus de 70 collaborateurs et 4,9 milliards de francs suisses d’actifs
sous gestion, DECALIA s’est développée rapidement, grâce notamment à l’expérience de la gestion active,
acquise par ses fondateurs au cours des 30 dernières années. Les stratégies développées par DECALIA
s’articulent autour de quatre axes d’investissement porteurs dans une perspective à long terme : la
désintermédiation du secteur bancaire, la quête de rendement, les tendances de long terme et les
inefficiences de marché. DECALIA est réglementée par la FINMA et dispose d’une licence de gestionnaire de
fortune collective. Outre son siège social à Genève, le groupe dispose de bureaux à Zurich et à Milan et de
distributeurs de la Sicav DECALIA en Espagne et en Allemagne.
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